ProCurator™:

Er6ffnung neuer
Geschaftsgelegenheiten

Rein Global | Moglichkeiten schaffen



Der Maklerservice ProCurator™
erleichtert die Kommunikation
und Transaktionen zwischen
Kaufern und Verkaufern. Wir
fungieren als vertrauenswiirdiges
Bindeglied, um fiir beide Seiten
vorteilhafte Geschifts-
partnerschaften zu identifizieren,
auszuhandeln und zu sichern.

Insbesondere fiir produzierende
Unternehmen spielt die Mediation im B2B-
Geschaft eine zentrale Rolle. Fachwissen
und gute Branchenkenntnisse
ermoglichen es uns, produzierende
Unternehmen mit geeigneten Kunden und
Lieferanten zu verbinden.

Neue und wertvolle Partnerschaften
fordern das Geschaftswachstum.

Wir verstehen die besonderen Bediirfnisse
und Herausforderungen des
Fertigungssektors und kdnnen daher die
richtigen Partner identifizieren, die
spezifische Anforderungen wie
Qualitatsstandards, Kapazitat und Fristen
erfiillen konnen.

Durch die Wahl des Procurator™-Dienstes
konnen Unternehmen ihre
Beschaffungsprozesse rationalisieren,
Risiken minimieren und ihr Netzwerk
vertrauenswirdiger Geschaftspartner
erweitern, was letztlich Wachstum und
Erfolg in einem wettbewerbsintensiven
B2B-Umfeld vorantreibt.

Mit unseren Leistungen sind wir in ganz
Europa und Nordamerika tatig.
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Welche Vorteile bietet der Einsatz von
ProCurator™-Brokerage?

BREITES NETZWERK POTENZIELLER KAUFER UND LIEFERANTEN.
Dieser Zugriff 6ffnet die Tiir zu neuen Moglichkeiten, erhoht ihre Reichweite und
verbindet Kunden mit Partnern, die ihnen sonst nicht zur Verfligung stiinden.

HOHERE ZEIT- UND RESSOURCENEFFIZIENZ.
Brokerage spart wertvolle Zeit und Ressourcen, die Kunden auf ihre primaren
Geschaftsaktivitaten und Verpflichtungen konzentrieren konnen.

FACHKOMPETENZ UND MARKTEXPERTISE.
Wertvolle Informationen erméglichen die richtigen Entscheidungen zu treffen und
sich in einem komplexen Geschaftsumfeld besser zurechtzufinden.

PERSONALISIERTER ZUGRIFF UND KOMPATIBLE VERBINDUNG.
Die spezifischen Bedirfnisse und Anforderungen der Kunden werden sorgfaltig
geprift und es werden Partner gesucht, die auf ihre Geschaftsziele abgestimmt sind.

UNTERSTUTZUNG BEI KOMMUNIKATION UND VERHANDLUNGEN.

Durch eine effektive und klare Kommunikation werden Missverstandnisse
vermieden und fiir beide Seiten vorteilhafte Vereinbarungen getroffen

RISIKOMINDERUNG BEI DER PARTNERWAHL.
Bei Transaktionen wird auf mogliche Risiken und den Schutz der Kundeninteressen
geachtet. Bei Bedarf erfolgt eine griindliche Tiefenanalyse (Due Diligence).

VERTRAULICHKEIT UND ANONYMITAT BEI VERHANDLUNGEN.
In der ersten Phase der Verhandlungen ermoglicht es offene Diskussionen, fordert
die realistische Erkundung von Chancen und schiitzt sensible Informationen.

GROSSERE MARKTREICHWEITE UND GESCHAFTSWACHSTUM.
Der Zugang zu unerschlossenen Markten eroffnet neue Wege und Moglichkeiten zur
Expansion uber die geografischen Grenzen des Kunden hinaus.
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